H -Framework

BRIAN - Dein KI-Framework fur effiziente Geschdftsprozesse.

v Alle deine Systeme vernetzt v Modular & flexibel erweiterbar

v Kl-gestutzte Auswertungen v 100% DSGVO-konform

+°, Jetzt Demo anfragen

* %% %% 50beiGoogle

ey is- ’:ﬁ;
V) ,;_“'\&I 32+ Bewertungen




BRIAN versteht sich mit
deinen Tools

@
oR

B
Q)
1

DATEV

° Steuerung & Verbindung von Systemen

@ ndividuelle Module & KI-Logiken @ smarter KI-Assistant ) _
aber ein zentrales Framework

BRIAN ist mehr als ein Dashboard. Es ist ein flexibles KI-Framework, das deine
Geschdftsprozesse versteht, steuert und kontinuierlich verbessert — von der Materialbestellung
in der GroRkuche bis zur automatisierten Personalplanung.



Deine datengetriebene Steuerzentrale

Dashboard

v # Apr v # Mai v

21.900€ 14.500€ 7.400€

Gesamteinnahmen Gesamtausgaben Netto-Cashflow

2500 14000
4300 4900

Kampagne 1 ~ Einnahmen und Ausgaben 500 1000
= = 7300 19900

2000
/\/ 6800
/\/\ 850

1800

500

700
Prozentuale Verteilung v Deine Meta-Kampagne:

n 3650
L - Leads mit hohem f

Qualifizierte Bewe 4650

8600

n Regionale Anzeige
677 der Bewertungen SO0

Datenspeicherung- und Entwicklung und Hosting

verarbeitung in Deutschland in Deutschland

15000
5200
700
20900

# Jun

15500
5000
1000

21500

# Jul

16000
5100
800
21900

Ohne BRIAN

Langfristiger Support &
Optimierungen inklusive




Weniger Tools, mehr Uberblick -
zentrale Projektsteuerung

(D Ausgangssituation @é Verknipfung von CRM-, Kampagnen-

o ; it e und Performance-Daten
Agenturleiter*innen verlieren taglich Zeit im Tool-Chaos:

Zeiterfassung, Finanztools und Forecast-Tabellen sind voneinander l
getrennt — ein Gesamtuberblick fehlt. Entscheidungen basieren auf

Bauchgefuhl statt auf belastbaren Daten.
9 Live Analyse der Pipeline & Conversion-Raten

!

KiI-generierte Forecasts & Umsatzprognosen
BRIAN vereint Auslastungsdaten, RentabilitGtskennzahlen und

Forecast-Modelle in einem einzigen Dashboard. Der KI-Assistent liefert J{

auf Zuruf Antworten in natlrlicher Sprache — direkt, datenbasiert und

ohne Umwege Uber Excel oder Bl-Tools. @ Handlungsempfehlungen nach

Ziel & Performance

|

! Dashboard fur datenbasierte Steuerung
& Team-Transparenz

@ BRIAN-LSsung

{5 Ergebnisse

° Fundierte Entscheidungen dank Echtzeit-Daten
° Schluss mit Tool-Silos und Dateninseln

° Klarer Blick auf Kunden-, Projekt- und Teamkennzahlen




BRIAN fur schnelleres
rekrutieren mit System

(1) Ausgangssituation EB Alle Bewerberdaten & Kandle

o : ; zentral erfassen
Recruiter*innen arbeiten mit mehreren Systemen: Jobportale, ATS und

Kalender sind nicht verknUpft. Abldufe sind untbersichtlich, manuell l

und bremsen den Prozess. Die Candidate Experience leidet unter

verzogerter Kommmunikation. o . oo .
Cg Ki-gestutzte Vorqualifizierung & Matching

!

Automatische Interviewplanung &
Terminvorschldge

@ BRIAN-LSsung

BRIAN vereint Bewerberdaten, Portfolio-Screens und Termine in einer
zentralen Oberflache. Eine integrierte Kl Gbernimmt die
Vorqualifizierung, Terminvorschidge und die automatische l
Kommunikation - fUr reibungslose Prozesse.
J Standardisierte Kommunikation & Follow-ups

|

! Live-Ubersicht Gber Pipeline &
offene Positionen

{5 Ergebnisse

° Kdrzere Time-to-Hire durch reibungslose Ablaufe
° Weniger manuelle Arbeit bei Screening und Terminierung

° Hohere Candidate Experience durch konsistente Kommunikation




Vertrieb proaktiv steuern -
mit Kl-gestutztem Reporting

@ Ausgangssituation @{g CRM- & Kampagnendaten verknupfen

Vertriebsleiter*innen arbeiten parallel in CRM, Ad-Reports und l
Forecast-Tabellen. Das Reporting ist zeitaufwéandig, wenig aktuell und
lasst kaum Raum fur proaktives Handeln — wichtige Chancen werden Pipeline & Conversion-Rates

automatisch analysieren

@ BRIAN-LOsung KiI-generierte Forecasts & Umsatzprognosen

Zu spat erkannt.

BRIAN integriert CRM- und Kampagnendaten automatisch, analysiert l
die Pipeline per Kl und liefert Forecasts sowie konkrete Empfehlungen

- aktuell, visuell und ohne Excel.
@z Handlungsempfehlungen nach Ziel &

Datenlage

{5 Ergebnisse J,

° Automatisierte Reports & Echtzeit-Forecasts Dashboard fur laufendes Monitoring &
Team-Insights

° Frahzeitige Erkennung von Chancen & Risiken

° Schnellere, datenbasierte Entscheidungen im Vertrieb




Berichte, die dir echte Antworten liefern

Hier kommt dein Chart mit den Umsatz-

b Personalkosten aus Q2 :

Hi, Leon (

Umsatz- & Personalkosten 2025 // Quartal 2

Klientenanfragen /\/\ l | I l I ﬂ

mit hohem Potenziol }
April Mai Juni

57
Werbeausgaben Aktuelle Lo,
. €6.430.00 €8.230.00

¥ -5%

Umsdtze

Hier detaillierte Charts anschauen

Aktive Anzeigen

) [

N lardbyte IT Solution d N
@ 5 Anzeigen pousiert

Kundenrechnungen

Schluss mit starren Berichten: Der KI-Reporting-Assistant & liefert dir auf
Knopfdruck Erkldrungen & Zusammenfassungen -
direkt aus deinen Daten. Fir smarte Entscheidungen in Echtzeit b .




Projektmanagement

Automatisiertes Onboarding, regelmdaRige Updates und mehr.

12

/bl

Schnittstellen & Systemvernetzung

VerknUpfung von Formularen, Anbindung an Tools, eigene API-
Schnittstelle und mehr.

Kommunikation & interne Abléufe

Automatische To-Do-Erstellung, Benachrichtigungen,
Ubergaben und mehr.

Wenn Prozesse einfach automatisch laufen

A
PATN
Recruiting

inklusive Vorqualifizierung, Nachfassen, Erstellung von
Bewerberprofilen und mehr.

o
(=]

Leadgenerierung & Anfragen

Bewertung der Leads, Follow-Up-Erinnerung, Dokumentation im
CRM und mehr.

Kampagnenmanagement

Auswertung von Google & Meta Ads, regelmdfiige Reportings
und mehr.




Entscheidungs-
unterstutzung durch
KI-Datenanalyse

Alle Daten live im Blick

Sofort Antworten
statt langem
Reporting zu den Personalkosten — fiir Q2.

Hallp, ich brauche dringend die Umsatzzahlen im Verhaltnis

So erleichtert dir BRIAN den Alltag

Mehr Zeit far
Strategie
statt Datenpflege

Verbindungen zwischen
allen
Unternehmenstools

Volle Datenhoheit -
sicher und DSGVO-
konform

Sophia
Matthias

Datenfreigabe




l ‘Iit BRIAN haben wir endlich

unsere Daten im Griff!

,Fraher waren die Systeme nicht nur isoliert —
sie waren gar nicht erst dafur gedacht,
zusammenzuarbeiten. Heute IGuft der gesamte
Warenwirtschaftsprozess automatisiert: Von der
Anbindung eines Systems ohne Schnittstelle bis
hin zu individuell konfigurierten Freigaben und
Onboarding-Prozessen, die die Standardtools
gar nicht vorgesehen haben. BRIAN erweitert
nicht nur — es macht maéglich, was vorher
undenkbar war.”

Alexander | Einkaufsportal - IT DEUTSCHEFACHPFLEGE



Die technologische Grundlage von BRIAN

o3 < ©

KI-Framework Flexibles System Flexible KI-Wahl

NE b (2

Modul-basiert RAG-basiert API-gesteuert




info@bundesweit.digital

#WORKSMARTER www.bundesweit.digital



